






(…) Dans la tête de Roger, la Guerre n’en finit pas : le vacarme de la mitraille, les gémissements 
des blessés, la boue glacée, la puanteur, l’épuisement… Il faut s’étourdir de couleurs, de chaleur 
et de grands espaces. Le 21 novembre 1921, il signe un contrat avec la maison de commerce Maurel 
et Prom. Ses appointements mensuels sont fixés à trois cent cinquante francs. Il embarquera sur 
le prochain vapeur en partance pour le Sénégal. L’aventure africaine va commencer (…).

Cadeau insolite, témoignage ou ouvrage à vocation commerciale…



J’y vais, si…

• Je suis passionnée et crois dur comme 
fer à mon projet…

• Je suis prête à y investir beaucoup 
de temps, d’énergie et de l’argent…

• J’ai identifié dans mon entourage 
des personnes ressources juridiques, 
commerciales et communication…

• Je sors beaucoup et je fais du buzz 
autour de mon produit/service…

• J’accepte de travailler, parfois, sans être 
rémunérée, en échange d’une visibilité, 
d’une mise en relation ou d’une 
référence…

J’y vais pas, si…

• Je n’arrive pas à dormir la nuit par peur 
du lendemain…

• J’ai impérativement besoin de gagner 
de l’argent tout de suite…

• Mon offre répond juste à MON envie 
mais pas à un besoin du marché, 
une tendance  ou l’air du temps…

• Mon envie de créer repose sur l’envie 
de m’exonérer de toute contrainte…

• Je n’aime pas entrer par les fenêtres 
quand on me ferme la porte…


